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ACCOUNT MANAGER OPHTHALMIC

Posted on 11 februari, 2020

Company Name Carl Zeiss AB
Location Goteborg
Job Description

For att ytterligare starka det nordiska saljteamet sdker vi nu en Account Manager for
produktsortimentet intraokulara linser och forbrukningsmaterial for dgonoperation. Distriktet for
tjansten ar sddra Sverige samt sddra Norge.

Omrollen

| rollen som Account Manager ansvarar du for att dka kundportfélien och omsattningen i distriktet
genom kundbesdk samt utbildningar och radgivning inom produktomradet. Du ska vidare identifiera
och utveckla prioriterade konton genom din férstaelse fér kundens verksamhet och évergripande
behov. En viktig del av rollen ar att bygga och uppratthalla langsiktiga kundrelationer inom
ogonkirurgiomradet for att uppna maximal kundndjdhet.

Du planerar effektivt och malinriktat din egen tid, besdker relevanta massor och konferenser och
bygger ett starkt natverk i branschen. Tjansten rapporterar till den nordiska férsaljningschefen for
omradet och du kommer ha ett nara samarbete med dina nordiska saljkollegor,
serviceorganisationen samt funktioner i Tyskland kring produktutveckling och utbildningar.

Lamplig placeringsort fér tjansten ar Géteborg med omnejd, Halmstad alternativt Malmoéomradet.
Du ska vara bekvam med att resa i tjansten.

Den vi soker

* Hogskoleexamen — om du ar optiker eller sjukskoéterska ar det meriterande men inget krav
e Saljerfarenhet, med fordel inom égonomradet, mot sjukhus och/eller privata kliniker
 Erfarenhet ifran operationsmiljo ar meriterande

» God systemvana i Office-paketet

e Flytande i svenska och engelska

* Giltigt korkort

Personliga egenskaper vi vardesatter ar ett starkt inre driv och att du trivs i en sjalvstandig roll med
hog aktivitetsniva. Du ska vara kundorienterad, malinriktad och ha en fértroendeskapande
personlighet samt stark kommunikativ férmaga. Som person har du latt fér att skapa nya relationer
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och samarbeten.
Vad kan Carl Zeiss erbjuda dig?

Du har har chansen att bli en del av ett globalt foretag vars mal ar att bidra till tekniska framsteg
inom medicinsk teknologi samt att hjalpa halso- och sjukvardspersonal varlden over att forbattra
livskvaliteten fér sina patienter.

Du erbjuds en spannande och varierande roll med mycket frihet under ansvar.

Féretaget och affarsomradet star infor ett spannande skede med flera kommande lanseringar som
kommer starka produktportfoljen.

Du erbjuds goda utbildnings- och utvecklingsmajligheter inom foretaget.
Varmt valkommen med din ansékan!
Ansokan

| denna rekrytering samarbetar Carl Zeiss med Moveup Consulting. Vid fragor gallande tjansten
kontakta rekryteringskonsult Karin Tomin pa tel: 0733-440900 eller karin.tomin@moveup.se

Valkommen med din ansdkan i form av CV samt personligt brev via e-post
till karin.tomin@moveup.se

"Genom att skicka din ansokan ger du ocksa ditt samtycke till att vi lagrar dina personuppgifter,
inklusive CV & personligt brev samt att vi Gger rattigheten att dela dessa uppgifter med tredje part (var
uppdragsgivare). Samtycket kan du aterkalla nér du vill.”

Om foretag

ZEISS ar varldsledande inom optik, finmekanik och instrument och omsatter globalt 6,2 miljarder
euro. Carl Zeiss AB ar en del av den nordiska ZEISS-organisationen med totalt 160 medarbetare,
varav cirka 75 i Sverige. Inom det medicintekniska affarsomradet Oftalmologi erbjuder Carl Zeiss
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hégkvalitativa medicintekniska instrument, implantat och forbrukningsvaror.

Consultant Name Karin Tomin
Consultant Number +46 (0)733 - 44 09 00

Consultant Email karin.tomin@moveup.se

Cosultant Linkdin https.//www.linkedin.com/in/karin-tomin-a4601122/




