Moveup Account Manager Operation

Erfarenhet. Driv. Kvalitet https://www.moveup.se/jobs/account-manager-operation-2/

ACCOUNT MANAGER OPERATION

Posted on 17 november, 2021

Molnlycke

Company Name Molnlycke AB
Location Orebro, Vasteras
Job Description

Mélnlycke ar ett varldsledande féretag inom medicinteknik som levererar medicinska produkter och
lédsningar som hjalper halso- och sjukvardspersonal att optimera patientvarden och de kliniska och
ekonomiska resultaten.

Vill du vara en del av var spannande resa?

| operationssalen ar det sakerhet och effektivitet som galler, och vi har ett kontinuerligt samarbete
med sjukvardspersonal for att lara oss hur vi kan hjalpa dem uppna battre resultat.

Molnlycke® kundanpassade set ar ett perfekt exempel. De innehaller de engangsprodukter som
behdvs for ett kirurgiskt ingrepp, inklusive instrument, lakan, dukar, rockar och férband. Det ar en
bekvam lésning som minskar mangden avfall, sparar tid och ger inkdparna utmarkt kontroll éver
kostnaderna.

Det ar bara ett exempel pa hur vi bidrar till att forbattra resultaten i operationssalen.

Vi séker nu en Account Manager som har ett stort intresse for férsaljning och utveckling av
servicetjanster inom operation.

| rollen har du ett totalansvar for forsaljningen inom ditt distrikt Femklovern. Lamplig bostadsort ar
Orebro, Vasteras eller Malardalen.

Tjansten innebar att sakerstalla, utveckla och driva befintlig affar for BARRIER® personalkladsel,
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BARRIER® operationslakan, Moélnlycke® kirurgiska instrument samt Molnlycke® kundanpassade set
(Trays).

Det innefattar kundbesdk, anordna seminarier/kundtraffar och driva projekt tillsammans med
kunder. Dina kunder ar framst operationssjukskéterskor, kirurger, inkdp pa regionniva,
operationsavdelning och sterilcentraler.

Du kommer inga i vart svenska saljteam som bestar av totalt 7 produktspecialister, alla ansvariga for
sitt geografiska omrade. Du rapporterar till Forsaljningschef Sverige och utgar fran ditt kontor
hemma, men spenderar mest tid ute hos dina kunder. Tjansten innebar resor inom distriktet med
enstaka dvernattningar vid behov.

Huvudsakliga arbetsuppgifter

* |dentifiera och bearbeta nya kunder samt utveckla och vagleda befintliga kunder i syfte att
uppna férsaljningsmal och budget.

* Planera, genomféra samt utvardera aktivitetsplan for distriktet.

» Vara med och planera infor samt delta pa seminarier, massor och utstallningar.

* Genomféra tester och utvarderingar av produkter.

e Forbereda infor och vara delaktig under upphandlingar.

Din bakgrund och profil

e For att trivas pa jobbet maste du tycka om att arbeta sjalvstandigt och malinriktat.

Du har ett starkt eget driv men samarbetar aven val med andra.

Du har férmagan att skapa kontakt och tycker om att bygga langvariga kundrelationer.
Det ar ett krav att du har tidigare erfarenhet av att salja mot operation.

Vi ser aven garna att du har erfarenhet som sjukskoéterska fran operationsverksamhet.
» Goda kunskaper i svenska och engelska ar en férutsattning.

» Officepaket och CRM-systemvana.

e Korkort ar ett krav.

Ansékan
| denna rekrytering samarbetar Molnlycke Health Care med Moveup Consulting.

Vid fragor gallande tjansten kontakta rekryteringskonsult Anna Kruger, 070-725 73 96

Vanligen skicka din ansékan i form av CV samt personligt brev till anna kruger@moveup.se
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Genom att skicka din ansékan ger du ocksa ditt samtycke till att vi lagrar dina personuppgifter,
inklusive CV & personligt brev samt att vi ager rattigheten att dela dessa uppgifter med tredje part (var
uppdragsgivare).

Samtycket kan du aterkalla nar du vill

Varmt valkommen med din ansékan!

Om féretag

En varldsledande leverantor av medicinska losningar

Vi utformar och levererar produkter och losnhingar for att forbattra vardkvaliteten i alla vardmiljoer;
fran sjukhuset till hemvarden och allt daremellan.

Overallt i varlden pressas sjukvardssystemen och vardpersonalen att leverera battre vard: till fler
patienter och till lagre kostnader. For att lyckas med detta behovs innovativa och palitliga losningar.
Det ar dar vi kommer in i bilden. Vi arbetar for en effektivare vard. Darfor letar vi alltid efter nya satt
att bli battre pa det vi gor. Vart fokus ligger pa att erbjuda effektiva och prisvarda lésningar.

Losningar som ger hittre vardresultat

Vi har ett enda mal - och det ar att forbattra vardresultaten varlden éver. Vi vill ge halso- och
sjukvardspersonal det de behover for att fa de basta majliga kliniska och ekonomiska resultaten och
for att de ska kunna ge patienterna den basta maojliga varden.

Men olika vardmiljoer och omstandigheter innebar att behoven ar mycket varierande. Sa vi borjar
genom att lyssna pa vara kunder och se till att vi forstar dem. Sedan tar vi fram vi evidensbaserade
lébsningar som ar anpassade for just dem och deras patienter.

Vi bidrar till att forbattra resultaten aven pa andra satt. Genom att dela med oss av kunskap om vara
kliniska specialistomraden. Och genom att bidra till utformningen av vardpolitik och vardprotokoll
som ska hoja standarden pa sjukvard pa en global skala.

Vi har ett starkt engagemang fér all halso- och sjukvardspersonal. Och det visar vi varje dag i var
verksamhet.

Ett globalt foretag med svenskt ursprung

Vi har kunder i nastan 100 lander som anvander vara losningar - och vi ager verksamheter i dver 40
lander.

Aven om vi &r ett globalt féretag har vi fortfarande vart huvudkontor i Géteborg, nara
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Mélnlycke. staden som gav foretaget dess namn och dar féretaget grundades ar 1849.

Vi lar oss standigt av nya erfarenheter. Beratta om hur du anvander vara losningar eller rapportera

en incident .

Consultant Name Anna Kruger

Consultant Email anna kruger@moveup.se




